
DML, Digital Marketing Lab, è l’agenzia di 
consulenza, servizi e formazione per il marketing 
digitale fondata da  Leonardo Bellini.
LINKEDINFORBUSINESS è il progetto di DML 
focalizzato sull’uso di LinkedIn in chiave 
business.

Leonardo Bellini, Digital Marketing & Social 
Business Advisor, si occupa professionalmente 
di business digitale da sempre.

Utilizza LINKEDIN per:

generare 
nuovi contatti 
qualificati 
far conoscere 
la tua azienda 
ricercare i 
migliori talenti 
che  aiuteranno 
la tua azienda a 
crescere. 
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ane

Leonardo Bellini
ask@linkedinforbusiness.it
+39 02 39438847
http://www.linkedinforbusiness.it
Via B.Verro 33/6 20141 Milano



Il nostro approccio è diretto e 
pragmatico. Guidiamo chi sta muovendo i 
primi passi e non intende improvvisare. 
Affianchiamo chi,  avendo acquisito una 
familiarità maggiore con LinkedIn, ha bisogni 
più evoluti.  Metodologie consolidate e  
testate sul campo con un elevato numero 
di aziende. Forte competenza in ambito 
formazione  per massimizzare l’efficacia dei 
progetti  attraverso attività di training mirate.

Consulenza: audit, definizione delle 
strategie, impostazione dei progetti

Formazione ad hoc: per Executive 
o team aziendali.

Supporto continuativo: 
sviluppo piano editoriale, gestione campagne 
ADV, monitoraggio dei risultati…

Supportare 
awareness  e 
thought leadership, 

creare processi di lead 

nurturing e favorire 

l’advocacy attraverso la 

piattaforma LinkedIn.

Sviluppare 
strategie editoriali 

e di engagement basate 

sulle Buyer Personas, 

sia per il marketing sia 

per le vendite.

Supportare il 
team di vendita 

nell’adozione 

del social selling 

come nuovo approccio 

per alimentare 

le relazioni commerciali.

Rendere 
attrattiva 
l’azienda agli 

occhi di potenziali 

nuovi dipendenti. 

Abilitare il 
recruiting 
utilizzando 
strumenti e servizi 
di LinkedIn.

Favorire la 
trasformazione 
di dipendenti in 
advocate aziendali.

Costruire 

e perfezionare 

la presenza e l’attività 

su LinkedIn in base 

al ruolo ricoperto in 

azienda.

Progettare, 
gestire e 
ottimizzare 
campagne su 

LinkedIn per generare 

nuovi clienti e 

incrementare le vendite.
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