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Soddisfatti
del Webinar? 🤔



Come posso superare le aspettative?



Devono accadere 5 cose



1 - Info applicabili subito



Sistema di Lead Generation
semplice e realizzabile



Come fare e perché il metodo:
rompi convinzioni limitanti



Coinvolgere i partecipanti.
Rispondere a tutte le domande → Q&A



Certezza di percorso chiaro e applicabile.
La Challenge → livello successivo





 Generare lead B2B
è difficile



Come posso trovare
nuovi lead per far

crescere il mio business?



Esistono strategie di
lead generation che

NON siano complesse e lente?



Intelligenza Artificiale
& ChatGPT

possono aiutarmi.

Ma da dove inizio?



La Tua Roadmap per 
creare un

Lead Generation
System



Oggi proveremo a darvi
una Roadmap



Una Roadmap,
un percorso da seguire
per arrivare al risultato

che tutti vogliamo



Generare opportunità di business

senza passarci tutto il giorno
senza perderci nei 100 tool

senza impazzire



L’approccio mentale al 
Lead Generation

System
con ChatGPT



Mindset → AI Lead Gen System

1) Fiducia nella Roadmap = Trust
2) Seguire Pareto = l’approccio 80/20
3) ChatGPT sempre = Work Smarter

→ crescita del fatturato
→ relazioni di business di qualità



Oggi scoprirete
come creare con ChatGPT

un Sistema di Lead generation
efficace e semplice



Oggi, in 1 ora,
vi daremo
il massimo

valore possibile



Restate con noi fino alla fine: 
scoprirete come mettere in pratica 

tutto ciò che vedremo oggi

(Challenge de che? 🤫)



Non vi distraete,
ne vale

davvero la pena



Le notifiche, il telefono

possono aspettare 1 ora.



Lo sforzo di attenzione
che farete

ne varrà la pena



Se no
- giurin giuretta -

pago a tutti

un calice di Sancerre





Chi siamo





Il Sistema di
Lead Generation

5+1
18:40



Lead Generation System con ChatGPT

1 - Monsieur ChatGPT
2 - Un’Offerta Irresistibile
3 - Un Profilo LinkedIn che vende
4 - Target con precisione laser
5 - Messaggi persuasivi

Bonus 5+1 - Automation, Smart & Soft
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Quasi inutile
fare una parte dedicata

a ChatGPT



Perché ChatGPT
è semplicemente

presente ovunque oggi



2 cose possiamo dire
su ChatGPT



Non dà risposte stupide.

Sono io che faccio domande stupide.



Se capisco come fare
il prompt “giusto”

ho il 20%
che mi dà

l'80% dei risultati





(Challenge de che? 🤫 )



Smart Mindset

Se non so come lavorare
con ChatGPT,

chiedo istruzioni al mio amico



Smart Mindset

Il mio amico

è ChatGPT
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Cos’è un'Offerta Irresistibile?
E perché è fondamentale averne una
per contattare a freddo i miei lead?



 Come dice il genio,
Alex Hormozi…







… un'Offerta Irresistibile,
è un prodotto / servizio per il quale

la gente si sente stupida a dire di no



Com’è strutturata
un'Offerta Irresistibile?



Un'Offerta Irresistibile rispetta sempre
l'Equazione del Valore





Vediamo un esempio
di Offerta Irresistibile



La mia 😎



La mia offerta è passata da



Creo un 
Sistema di Lead Generation

via LinkedIn per il tuo business,
insieme a te

in 8 sessioni di 2 ore,
1 sessione a settimana.
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Creo un 
Sistema di Lead Generation

via LinkedIn per il tuo business,
insieme a te

in 8 sessioni di 2 ore,
1 sessione a settimana.



a una nuova offerta “irresistibile”



LinkedIn Lead Gen
5 Giorni, Chiavi in Mano 🔑
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Intro



3
Errori da non 

commettere su 

LinkedIn 



1.
 ❌ 1° errore: 

non aver creato un Profilo centrato sul tuo 

interlocutore chiave (ICP- Ideal Client 

Profile)



2
❌ 2° errore:

scrivere contenuti generici e non rilevanti 

per i tuoi Lead



3
❌ 3° errore:

non avere una strategia e un 

sistema per i messaggi privati 



#LinkedInFramework

Posizionamento
Con

te
nu

ti 
pub

blic
i

M
essaggi privati



Punto #1 Posizionamento

Ottimizza  il Profilo  LinkedIn:
• UVP: cosa ti differenzia e caratterizza
• Social Proof: clienti  famosi, risultati, traguardi
• Call to Action: il prossimo passo (es. Seguimi)

Usa il tuo Banner per Attirare l’attenzione su:
• Una risorsa: Ebook, Corso gratuito
• Prossimo evento: Webinar, Live, Podcast
• Offerta a tempo: Promozione, offerta a scadenza



Punto #2

Contenuti
Scrivi contenuti rilevanti per i tuoi Lead

• How-to: Come risolvere un Problema
•  Tasks : parla di processi, metodi collaudati
• Case Study: mostra come altri come il tuo cliente hanno risolto 

quel Problema

Costruisci il tuo Content System in grado di tracciare i contenuti 
che hanno attirato lead qualificati sul tuo Profilo LinkedIn



Punto #3

Messaggi diretti
Definisci il tuo flusso di messaggi per 

• Costruire un rapporto, farti conoscere
• Costruire una relazione, farti apprezzare
• Guadagnare fiducia, passare al prossimo livello

Costruisci il tuo Direct Message System in grado di 
gestire e tracciare le conversazioni private
e fissure un appuntamento



Ottimizza il tuo Profilo con ChatGPT

● Analizza il tuo profilo secondo le 3 C con Chat GPT
● Identifica le tue Buyer Personas con Chat GPT
● 3 Ricerche con Sales Navigator



• Vai sul tuo Profilo

• Clicca su bottone 
More/altro

• Scarica il tuo 
Profilo in formato 
PDF



Cosa manca?
1. Immagine di 
sfondo

2. Sezione in Primo 
Piano

3. Le referenze



1. Competenze principali

2. Lingue 

3. Certificazioni

4. Riconoscimenti



Assessment 
Analizza il mio Profilo Linkedin in base al 

modello delle 5 C

Complete Catchy

Clear Customer 
centric

Credible

LinkedIn 
Profile



[LinkedIn profile Assessment]

Il Prompt di base



[1° Parte del Prompt]

Ho caricato il mio Profilo LinkedIn come PDF
Rispondi a queste 3 domande, passo dopo passo:



[1° Prompt]

Ho caricato il mio Profilo LinkedIn come PDF
Rispondi a queste 3 domande, passo dopo passo:

1. Quanto è accattivante il profilo Linkedin di [il tuo nome]? 
(Punteggio da 0 a 10) Quale parte delle frasi attira maggiormente la 
tua attenzione?
2. Quanto è completo? (Punteggio da 0 a 10) , spiega perché
3. Quanto è chiaro? (Punteggio da 0 a 10) , spiega perché



[Eseguo questo Prompt]



[Risposta]



[Risposta]



[Risposta]



A chi sta parlando il mio Profilo? Sto 
attirando le persone giuste?

Chiediamo a Chat GPT di elencarmi le mie Buyer Personas
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Identifica Profilo del tuo Cliente Ideale

• I sta per Industry, il settore aziendale
• D sta per Demographics: Numero di dipendenti, 

fatturato
• Experience: è il ruolo, il Job title della persona con cui 

desideri parlare; possono essere più di una
• Attributes: mission, culture, valori aziendali. 
• Location: Area geografica (dove lavorano le Persone, 

dov’è la sede aziendale)



[2° Prompt]

Leggi il PDF con il mio Profilo LinkedIn



[2° Prompt]

Leggi il PDF con il mio Profilo LinkedIn
Comprendi qual è il mio ruolo, la mia mission, a chi mi rivolgo e qual è la mia proposta di valore

• Chi è il lettore ideale per il mio Profilo? Indicami 3 Buyer Personas  che hanno 
sfide, obiettivi e problemi da risolvere coerenti a quelli descritti nel mio Profilo.

• Ordina le 3 Buyer Personas rispetto al potenziale interesse verso il mio Profilo



[Eseguo questo Prompt]



[Risposta]



[Risposta]



[Targeting con LinkedIn Sales Navigator]

3 ricerche facili da applicare



1. Ricerca Account – filtro: collegamenti di 1° livello

● Scopri in quante aziende hai almeno un collegamento di 1°livello



2. Ricerca Lead – filtri: collegamenti di 1° livello + Job Change+ 
Posted on LinkedIn
● Scopri tra i tuoi collegamenti chi ha cambiato lavoro (ultimi 90 gg) e ha postato su 

Linkedin (ultimi 30 gg)



3. Ricerca Lead – filtri: collegamenti di 1° livello + Seniory > 10 
Years + Current Position < 1 year
● Scopri tra i tuoi collegamenti chi ha grande esperienza lavorativa ha cambiato lavoro di 

recente) 
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Copywriting Persuasivo
→ l’arte di scrivere un contenuto 

che motiva chi legge 
a fare un’azione specifica: 

un acquisto, un click su un link, 
prenotare un appuntamento, etc.



Utilizzo il framework di Copywriting PAS 
→ Problem Agitate Solution



Un framework di copywriting è 
una “guida di scrittura” che 

passo passo posso utilizzare 
per scrivere testi 

che potrebbero influenzare un prospect



Il framework PAS per il mio lead:

Problem → indico col dito il suo pain point

Agitate → metto il dito nella piaga

Solution → gli faccio capire che esiste una 
soluzione



La mia “Solution” 
→ la mia Offerta Irresistibile



Vado ad alleare
Offerta Irresistibile

e
framework PAS

(grazie a ChatGPT)



Ecco i prompt ChatGPT





Ecco il prompt ChatGPT 
(da personalizzare

punti 1 a 4)





Ultimo prompt: 
gli fornisco il Messaggio creato fin qui.

Poi gli chiederò di migliorarlo, 
alleando Offerta Irresistibile e PAS.







Link ai miei prompt e 
alla risposta di ChatGPT

https://chatgpt.com/share/eef21e5d-b49a-4df6-a490-db3753d6b3a1
https://chatgpt.com/share/eef21e5d-b49a-4df6-a490-db3753d6b3a1
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Cosa si intende per 
automazione su LinkedIn?



Automazione su LinkedIn:

→ Segui il Profilo
→ Like a un Post
→ azioni verso lista lead (Sales Nav), chi ha 
commentato un Post, etc.
→ Invito a connessione, con/senza nota
→ invio Messaggio Privato, incluso vocale
→ invio 1 o più follow-up
→ (multicanalità LinkedIn <> Email)



Rischi automazione su LinkedIn:

→ rischio per il mio account LinkedIn 
(l'automazione è vietata)
→ spersonalizzazione di inviti a connessione, 
messaggi e follow-up (no personalizzazione 
spinta)
→ disconnessione dalla realtà (bassa  
intenzionalità)





Vantaggi automazione su LinkedIn:

→ guadagno tempo
→ non mi dimentico (invito a connessione, 
messaggio o ancora più importante follow-up)





Alla fine:
● c'è chi la usa da anni (tanti)

● c'è chi non l’ha mai usata (tantissimi)



Approccio rispetto ai divieti LinkedIn:
→ è del tutto personale



Qual è la mia scelta? 

Utilizzo dell'automazione 
→ con (estrema) moderazione
→ con intenzionalità

Automation, Smart & Soft



A tool is just a tool



Esempio Automation Smart & Soft

La strategia dei
messaggi

“copia e incolla”











E ora…
Come posso 
implementare
tutto questo?



Abbiamo visto insieme
i passaggi chiave per costruire un

Lead Generation System

efficace con ChatGPT
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Ora vi starete chiedendo:

come posso mettere
tutto in pratica?



Come posso far sì che

questo Sistema

funzioni davvero per me,
in modo semplice e senza sbagliare?



La strada
- la Roadmap 80/20 -

per passare
dalla teoria alla pratica



Ecco dove entra in gioco
qualcosa di speciale:

la Challenge



Un percorso pratico
che abbiamo creato

per aiutarvi/ci a implementare

ogni singolo passo del Sistema



Come funziona

la Challenge?



Chi meglio di ChatGPT per spiegare

la Challenge?











Cosa include la Challenge





Una Roadmap 80/20
per costruire il tuo

Sistema di Lead Generation

con tutto il supporto
nostro e di tutto il Gruppo

e le risorse
per avere successo



La Challenge a un prezzo speciale

227€ (Iva escl)



La Challenge a un prezzo speciale

227€ (Iva escl)





Come aderire alla Challenge?
N° Challenger → 15

(iscritti 5 - 3 in attesa)
Scadenza → ME 13-nov 23:59

Link in chat e via email
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Domande & Risposte



Q&A
SECTION


